
Respaldo de la Asociación de Exportadores,
Gremio Líder en el Sector de Comercio Exterior.

Modalidad online con Clases en Tiempo Real.

Docentes expertos en las diferentes áreas del 
Comercio Internacional. 

Programa especialmente diseñado con la 
“Metodología A2: Aprendizaje en Acción”, que 
logra la aplicación inmediata de los 
conocimientos aprendidos en “Entregables” 
elaborados por los propios participantes por 
cada Módulo de Aprendizaje. 

Casos prácticos y reales.

Acceso exclusivo al sistema de lnteligencia 
Comercial de Comercio Exterior 
ADEX Data Trade.

Desarrollar Capacidades de Aprendizaje Digital.

Beneficios:

S/ 100.00 

Matrícula: 

S/ 2225.00

Contado: 

Fraccionado: 

Inicial:

+2 cuotas: 675.00

(-) El pago por concepto de matrícula no será reembolsable en 
caso se pida devolución o cambio del curso/diplomado.

Inversión:

S/  

775.00S/  
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(clases en tiempo real2, con 
grabación de todas las clases).Online

* Las clases serán grabadas, salvo que las circunstancias técnicas  de  
Internet u otro factor no lo permitan, por lo que los estudiantes estarán en 
la obligación de participar de las clases cuando sean dictadas online en 
tiempo real. No se garantiza la grabación del 100% de las sesiones.

Horas
Académicas

Vía Online

Modalidad*:

Duración:

Objetivos:

El Curso ha sido diseñado para abordar las 
diferentes áreas o ámbitos clave para 
entender y sacar máximo provecho 
Dropshipping.

El Dropshipping es un novedoso modelo de 
negocio en donde una tienda no mantiene 
los productos que vende en almacén 
(stock), solo cuando se vende un producto, 
se compra el producto de un proveedor y 
luego se envía directamente al cliente final.  

Emprendedores, empresarios, 
profesionales interesados en 
el Dropshipping.

Descripción: Dirigido a:

Desarrollamos e impulsamos
tu espíritu emprendedor. 

Malla Curricular1

Módulo I:

¿Qué es el Dropshipping y cómo opera 
su modelo de negocio?
Evaluación de las ventajas y desventajas 
del dropshipping.
Identificar productos con potencial para el negocio.

Benchmarking: Analizando a la competencia.
Herramientas actuales para buscar y analizar 
proveedores.
Construcción de la identidad de nuestro 
negocio en Internet.

Estrategias de marketing digital para ecommerce
Diseño de la página web como punto inicial
Desarrollo de la identidad audiovisual para nuestro 
ecosistema comercial.

Meta ads, Google ads y TikTok ads.
Gestión comercial efectiva del negocio online.
Herramientas de edición y mejora de anuncios.

Fundamentos de Dropshipping: 
Definición, modelo de negocio y 
oportunidades de mercado.

Módulo VI:

Revisión y optimización de propuestas comerciales.
Visión a largo plazo para la rentabilidad y 
escalabilidad del negocio.
Exploración de marketplaces y portales de terceros 
para potenciar la identidad comercial y las ventas 
online.

Claves y oportunidades para 
un negocio rentable

Módulo II: ¿Cómo Descifrar el Mercado y 
Crear una Identidad Comercial 
Impactante?

Módulo III:¿Cómo Optimizar tu Éxito con 
la Configuración del Perfil 
Comercial?

Módulo IV: Cómo Construir y Gestionar 
una Estrategia Publicitaria 
Online Exitosa

Lanzamiento de la tienda online.
Gestión de la primera campaña publicitaria.
Integración de herramientas de inteligencia artificial 
para potenciar el negocio.

Módulo V: Cómo Liderar con Éxito 
tu Negocio Digital.

Dropshipping para 
Emprendedores

Nuevo   Curso de:

Aprender a construir una identidad 
comercial sólida, aprovechando estrategias 
de marketing digital, el diseño de páginas 
web y la gestión de la identidad visual.

Adquirir un conocimiento profundo sobre 
qué es el dropshipping y cómo funciona 
su modelo de negocio, evaluando sus 
ventajas y desventajas.

Aplicar los conocimientos adquiridos para 
lanzar y gestionar una tienda en línea, 
optimizando la eficiencia operativa.

Aprender sobre los criterios para la 
selección de productos y generar su 
identidad visual.

1 Dentro de sus procesos de mejora continua  ADEX EC se reserva el derecho de modificar el 
contenido o estructura del Programa buscando mantener los objetivos de aprendizaje.

adex.edu.pe

Síguenos

ADEX Educación Continua

Informes e Inscripciones:

Sede Callao
Centro Aéreo Comercial: Av. Elmer Faucett
S/N Módulo C, Sector B Of. 209

Sede San Borja
Av. Javier Prado Este 2875

     993501665
adexinformes@adexperu.org.pe

Aprovecha nuestra
promoción.

Consulta con nuestros
asesores Pago al contado

25%
de descuento

Pack de talleres 
Haz Negocios

Microdiplomados

Plataforma digital de 
video cursos.

Inicio

febrero

Martes y Juves
7:30 p.m. a 10:00 p.m.

Horario:

29
Modalidad: Virtual

Plana Docente3:

Experto en Marketing con más de once años de 
experiencia en comercio electrónico, marketing 
digital, tráfico publicitario y gestión comercial. Se ha 
desempeñado como jefe de marketing, publicidad y 
ventas, relaciones comerciales, asesor comercial y 
estratega comercial.  

Es especialista en gestión de negocios que se 
integran a los diversos canales de ventas en sistemas 
de Marketplace.

Juan David Dávalos Garay 

2 Las clases se graban; pero por imprevistos técnicos o de proceso no se garantiza el 100% de las grabaciones.

La certificación es digital
por políticas institucionales.
1 Previa aprobación del Curso.

3 ADEX Educación Continua se reserva el derecho de asignar a las mencionadas especialistas docentes u otros según su disponibilidad de tiempo propia de sus 
labores profesionales y/o docentes y según criterios de gestión académica salvaguardando siempre el cumplimiento de los objetivos de aprendizaje del programa.


